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MyInvestor promete  
seguir siendo el que 
mejor paga los depósitos
EN EL NUEVO ESCENARIO DE BAJADA DE TIPOS/ Dispone de margen 
para ofrecer rentabilidades altas si los tipos no bajan del 1%.

R. Lander. Env. esp. Santander 
MyInvestor, con más de 
300.000 clientes en España y 
especializado en ahorro a lar-
go plazo, va a ir reduciendo la 
rentabilidad de sus depósitos 
a medida que bajan los tipos 
de interés oficiales. Pero su 
aspiración comercial es se-
guir siendo el banco que me-
jor retribuye el pasivo en Es-
paña. 

Carlos Aso, vicepresidente 
ejecutivo de la entidad, asegu-
ra que los números se lo per-
miten. “Tenemos un margen 
del 1% entre el activo y el pasi-
vo y eso es suficiente para se-
guir ofreciendo una oferta 
atractiva”, señaló ayer en San-
tander durante su participa-
ción en un curso de verano or-
ganizado por la Asociación de 
Periodistas de Información 
Económica en la Universidad 
Menéndez Pelayo. 

“Tenemos capacidad para 
seguir ofreciendo remunera-
ciones muy atractivas mien-
tras los tipos de interés no ba-
jen del 1%”, explicó.  

Las curvas de tipos des-
cuentan que el precio del di-
nero estará al 2,5% en la pró-
xima década. MyInvestor re-
tribuye ahora sus depósitos a 
3, 6 y 12 meses al 3% TAE. 

Esta oferta es claramente 
una de las mejores del univer-
so comercial en España.  

A un plazo de un año, el de-

pósito más rentable lo tiene 
Miraltabank, que paga el 
2,25% TAE. Le sigue Cetelem 
(BNP Paribas) con el 2,20% 
TAE; Pibank, con el 3,14%, y 
EBN con el 3,10%. 

‘Criptos’ 
Los directivos de MyInvestor 
descartan por completo in-
cluir la inversión en criptodi-
visas en su catálogo comer-
cial. “No somos fans de los 
criptos por su alta volatilidad y 
su componente especulativo. 
Solo los ofreceríamos si ve-
mos una demanda abruma-
dora”, afirma Carlos Aso. 

El primer accionista de 
MyInvestor es Andbank. El 
neobanco también está parti-
cipado por Axa, El Corte In-
glés y varios family offices. El 
último que ha entrado ha sido 
Nortia, que canaliza las inver-
siones del empresario Ma-
nuel Lao, una de las 50 mayo-
res fortunas de España.  

De momento, no hay pla-
nes de salir a Bolsa en los pró-
ximos años. “Antes tenemos 
que crecer mucho”, dice Aso. 

El neobanco entró en bene-

ficios el año pasado y espera 
ganar este ejercicio siete mi-
llones. En 2023 obtuvo un re-
sultado de 2 millones. 

Cuenta con cerca de 6.000 
millones de volumen de ne-
gocio: 3.100 millones en pro-
ductos de inversión, 2.400 
millones en depósitos y cuen-
tas y 400 millones en hipote-
cas y créditos. 

Su modelo de referencia es 
la historia de éxito de Nubank 
en Brasil, que nació en un ga-
raje y que en nueve años ha 
captado 100 millones de 
clientes, gana 935 millones de 
euros y cuenta con un capita-
lización bursátil de 53.000 
millones de euros. Es el ma-
yor neobanco del mundo. 

Inteligencia artificial 
Los directivos de MyInvestor  
quieren aprovechar las venta-
jas que ofrece ya la inteligen-
cia artificial para robotizar el 
máximo de procesos posible y 
ahorrar costes.  

El neobanco está trabajan-
do en el lanzamiento de un 
asistente virtual que ayude a 
sus clientes a orientarles con 
sus inversiones y ayudarles a 
encontrar, por ejemplo, un 
buen fondo de inversión con 
alta exposición a India.  

El cliente medio de MyIn-
vestor tiene 38 años y un saldo 
medio en el banco de 20.000 
euros.

Todas las aseguradoras 
suben los precios aunque 
no lo digan, dice Mapfre
Expansión. Madrid 
Elena Sanz, consejera delega-
da de Mapfre España, afirmó 
ayer que todas las asegurado-
ras están subiendo los precios 
en España, aunque algunas no 
lo digan. Matizó que en el ca-
so de Mapfre lo hacen de for-
ma personalizada según el 
cliente y el riesgo. 

Durante su intervención en 
un curso de la APIE en la Uni-
versidad Internacional Me-
néndez Pelayo, Sanz justificó 
las subidas de los seguros en 
el caso concreto del ramo de 
automóviles en el incremento 
de los precios de los compo-
nentes, además de en la mano 
de obra. 

La máxima responsable del 
negocio de Mapfre en España 
recordó que este segmento si-
gue en pérdidas en el sector y 
la compañía trabaja para que 
sea rentable “lo antes posi-
ble”. 

Las entidades prevén que a 
finales de este año los núme-
ros rojos estén reconducidos 
y en 2025, el seguro de auto-
móviles vuelva a la zona de 
beneficios. 

En el ramo de salud, admi-
tió, la inflación también pre-
siona los precios, igual que su-
cede en hogar, aunque no de 
forma tan relevante como con 
los costes en la cadena de su-
ministro que afectan a los re-
puestos de los automóviles. 

La consejera delegada de 
Mapfre en España se ha mos-
trado dispuesta a estudiar las 
condiciones del futuro con-
cierto de Muface una vez que 
se abra el proceso, si bien ha 
advertido de que solo partici-
parán si es rentable. 

En la actualidad el seguro 
de asistencia sanitaria a los 
funcionarios de Muface lo 
prestan SegurCaixa Adeslas, 
Asisa y DKV, y todos ellas es-
tarían anotándose pérdidas 
operativas por la alta sinies-
tralidad y los precios desac-
tualizados del acuerdo. 

Tanto es así que las tres 
compañías se estarían plan-
teando si volver a concurrir 
en el concurso público que el 

Gobierno sacará previsible-
mente después del verano. 

Riesgos extraordinarios 
Sanz abogó por actualizar los 
riesgos extraordinarios que 
cubre el Consorcio de Com-
pensación del Seguro, para 
reducir la brecha entre lo que 
asumen las aseguradoras y es-
ta entidad, pues recordó que 
episodios como la tormenta 
de nieve Filomena no están 
cubiertos. 

En cuanto a la hipoteca in-
versa, que Mapfre empezó a 
comercializar a finales del pa-
sado año junto a Banco San-
tander, Sanz ha insistido en 
que el objetivo no son “gran-
des números” sino ofrecer un 
producto a un colectivo espe-
cífico como el de los mayores 
para complementar sus ren-
tas. 

Recordó que la compañía 
empezó a ofrecer en Madrid 
la hipoteca inversa, antes de 
pasar a otras regiones, pero 
siempre con la idea de hacerlo 
“poco a poco y con mucha 
transparencia”. Al fin y al ca-
bo en lo que va de 2024 el con-
junto del sector ha firmado 
unas 600. 

En su intervención, la con-
sejera delegada habló del im-
pacto de la inteligencia artifi-
cial (IA) en la sociedad y en la 
economía y dijo que en 
Mapfre tienen en marcha 
más de 200 casos de IA. 

Destacó también que siete  
de cada diez empresas espa-
ñolas que están implantando 
soluciones de inteligencia ar-
tificial son grandes compa-
ñías, y en el mundo de las 
pymes apenas lo hace un 
30%, por lo que abogó por una 
mayor colaboración público-
privada, incluyendo subven-
ciones, para “no dejar a nadie 
atrás”.

Elena Sanz, consejera delegada de Mapfre España, ayer.
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Carlos Aso, CEO de Andbank y vicepresidente ejecutivo de MyInvestor, ayer en Santander.
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“Tenemos que crecer 
mucho antes de 
pensar en una salida 
a Bolsa”, afirma 
Carlos Aso

Mapfre participaría  
en Muface  
si fuera rentable, 
algo que ahora  
no ocurre

Sabadell  
sube la 
remuneración 
de la ‘Cuenta 
Online’ al 2,5% 
M. Martínez. Madrid 
Sabadell mejora las condicio-
nes de la Cuenta Online para 
mantener el empuje comer-
cial en un escenario marcado 
por la opa hostil de BBVA y 
por los ajustes que muchas 
entidades están haciendo en 
sus escaparates, a la espera de 
contar con mayor visibilidad 
sobre el ritmo de las próximas 
bajadas de tipos en Europa. 

La cuenta, que hasta ahora 
ofrecía una rentabilidad del 
2% TAE para saldos de hasta 
20.000 euros, ha incrementa-
do el tipo de interés durante el 
primer año hasta el 2,5%. El 
importe a remunerar también 
se ha elevdo hasta 50.000 eu-
ros, con lo que los clientes que 
contraten el producto podrán 
obtener hasta 1.250 euros du-
rante los primeros doce me-
ses. 

La promoción se inició el 
martes y estará abierta para 
los nuevos clientes que se den 
de alta hasta el 10 de julio. 

Además de ofrecer una re-
muneración del 2,5%, la cuen-
ta seguirá reembolsando el 
3% de los recibos de luz y gas 
domiciliados. 

La oferta se extiende a la 
versión para autónomos de la 
Cuenta Online: su tipo de inte-
rés se incrementa al 2,5% el 
primer año para importes de 
hasta 50.000 euros y se man-
tiene, como ventaja adicional, 
la devolución de 120 euros ca-
da año por tener domiciliada 
la cuota de autónomos. 

El escaparate del sector 
Otras entidades también 
apuestan por las cuentas re-
muneradas. Bankinter e Iber-
caja exigen domiciliar la nó-
mina. Bankinter ofrece un 5% 
el primer año para saldos de 
hasta 10.000 euros y el segun-
do, un 2%. Dispone, además, 
de la Cuenta Online para nue-
vos clientes, con un tipo del 
1,5%  a partir de 50.000 euros. 

La cuenta nómina de Iber-
caja remunera saldos de hasta 
10.000 euros al 5,09% el pri-
mer año y al 3,03% el segun-
do. 

Sin necesidad de domiciliar 
los ingresos, la rentabilidad de 
la cuenta de EVO Banco, filial 
digital de Bankinter que va a 
ser absorbida por la matriz, 
está ahora en el 2,85% para 
30.000 euros. Myinvestor re-
munera saldos máximos de 
70.000 euros al 2,5% el pri-
mer año. Y Openbank, el ban-
co online de Santander, ofre-
ce un 2,27% hasta 100.000 eu-
ros durante doce meses.
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