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El Gobierno prepara
un presupuesto
récord para salvar el
modelo de Muface

La oferta para convencer a las aseguradoras
llegara de forma oficial en el mes de octubre

Javier Ruiz-Tagle MADRID.

Las negociaciones para renovar el
convenio de mutualidades siguen
adelante a pesar del periodo esti-
val. Una de las tiltimas novedades
sobre el proceso es que el Gobier-
no prepara una oferta presupues-
taria para Muface que supondrd una
fuerte subida frente a la cuantia ac-
tual (3.571 millones de euros). Ain
no hay una cantidad concretada pe-
ro si el compromiso de que serd un
“incremento importante”. Sera, por
tanto, la bala méagica que prepara el
Ejecutivo de cara a salvar un mo-
delo que si desapareciese delano-
che ala mafiana supondria una pre-
sion asistencial sobre el sistema pi-
blico inasumible.

Las aseguradoras que prestan el
servicio (v las que lo podrian pres-
tar) ya hicieron unos calculos del
presupuesto que necesita el siste-
ma, tal y como adelantd este medio.
El Estado paga por cada funciona-
rio adscrito al mutualismo una pri-
ma que ronda los 900 euros anua-
les. Sin embargo, el gasto sanitario
per cdpita publico (es decir, lo que
se gasta por cada ciudadano por su
cobertura en la seguridad social) es
de 1.674 euros, excluyendo el mon-
to dedicado a medicamentos. Las
aseguradoras pidieron para Mufa-
ce una rebaja del 20% sobre esta t1l-
tima cifra, lo que acarrearia una pri-
ma de unos 1.350 euros, un 50% mAs
de lo que ahora mismo se destina.

Con todo, las negociaciones se-
guiran produciéndose alo largo del
mes de septiembre. De hecho, se-
gun explican fuentes conocedoras
del proceso a este periadico, la ofer-

ta formal para renovar el convenio
de mutualismo -que expira el 31 de
diciembre-no llegara hasta el mes
de octubre.

Hay otro detalle que también ha
aparecido en las negociaciones y
que parece que serd inamovible.
El Gobierno quiere reducir la du-
racion del contrato de los tres afios
actuales a dos. Esta disminucion
en la extension, segun fuentes del
sector asegurador, es negativa pa-
ra las empresas en términos de ré-
dito econémico, ya que el recorri-
do del incremento de las primas
e$ Menor.

El informe no llega a tiempo

Tanto las negociaciones como la pre-
sentacion de la oferta final llegaran
sin que esté publicado el documen-
to cientifico encargado para evaluar
las necesidades del mutualismo. El
Ministerio de Inclusion, Seguridad
Social y Migraciones encargd un tra-
bajo ala Airef para que analizaralas
necesidades economicas del siste-
ma, que engloba a Muface, Mugeju
e Isfas, sibien el primero de ellos es
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el que més asegurados tiene con mu-
cha diferencia.

Sin embargo, la Autoridad Fiscal
decidid externalizar el trabajo y lo
saco a concurso publico. Segun se
recoge en la Plataforma de Contra-

Las empresas que han prestado el
servicio denuncian pérdidas econémicas

El Gltimo convenio del mutualismo ha resultado desastroso paralas
compafiias que han prestado el servicio al Estado. Son tres las asegu-
radoras que prestan servicio a Muface: Adeslas, Asisa y DKV. Cada
una de ellas estd perdiendo al afio alrededor de 200 millones de eu-
ros, por lo que si se empieza a contar desde que comenzé el dltimo
convenio, es decir, hace tres afios habrian protagonizado unos ‘niime-
ros rojos’ de 600 millones en esta rama de negocio. Esta es |a princi-
pal razdn de las amenazas para no renovar si no sube el presupuesto.
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tacién del Estado, el pasado 18 de
febrero se resolvio el proceso y los
seleccionados son la consultora Ana-
listas Financieros Internacionales
(ATI) y el Instituto Aragonés de
Ciencias de la Salud por una canti-
dad que asciende a 328.103,6 euros.
El problema es que no se espera
que ese trabajo esté finalizado an-
tes de noviembre o diciembre, por
lo que resultara inutil de caraala
renovacion del convenio. Si final-
mente llega con posterioridad a la
renovacion del convenio se habra
convertido en un proceso inutil, to-
da vez que el objetivo era que di-
mensionara las necesidades reales
del sistema para que se pudiera rea-
lizar una prorroga del contrato con
garantias econdmicas tanto para
empresas como para el Estado.




